
兵庫ダイハツ販売株式会社

兵庫県内のダイハツ販売会社（ディーラー）で車の販売・点検や修理などのアフター

サービスなどを行っている会社です。軽自動車を主に取り扱っています。

地域のお客様に選ばれるお店を目指してカフェのような明るいショールームを取り入れていて

気軽に入りやすくされています。お菓子やジュースのサービスはダイハツが初めて取り組み始め

た活動でした。車のことにあまり詳しくは無い方でも固い感じにならないで飲んだり食べたりし

ながら楽しく会話をするために行われています。お互いが楽しめることや、話をすることによっ

て、信頼や交友関係が深まる取り組みだと思いました。

この会社の営業職での1番楽しかったこと、印象に残っている仕事は、販売実績が達成したこと

や、認めてもらったこと、1台目が売れたことだそうです。また、入社1年目に新人賞があり、その

達成に向けて1番身近な目標をたててこつこつ頑張ることが大切だと話されていました。

そのことから目標は高く作るよりも1個づつレベルアップしていくような取り組み方が上手くい

くと思いました。
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個人カレンダーがあり1年間の予定を知るこ

とができるので遊びの予定が立てやすいで

す。休日出勤をすることで休みを組み替える

ことができ、連休を作ることができます。多

くの会社は有休を保管できる期間が2年間だ

けど4年間保管することができます。

社員は、月5000円で新車をリースできま

す。新車に乗ることで自分も嬉しく、そしてお

客様にもその車の情報も伝えることができま

す。

営業と聞くと個人で頑張る印象があったけれ

ど、FC(フレッシュマンコーチ）スタッフ制度

があり先輩に付いてもらえるので一人で悩ま

ずに仕事に取り組めます。また、社員の仲が

良く、社員同士の情報交換もできます。

お話を伺うと、営業職の方達は入社当初から

すごく車に興味がある人はあまり多くないそ

うです。車の知識がなくても、入社後に勉強

会があり、しっかり学ぶことができ、営業職と

して活躍することができます。
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